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]Los municipios de Barcelona,
Terrassa, Sant Boi de Llobregat,
Manresa, Cerdanyola, Mataró,
Viladecans y Vilanova del Camí
están en la lista de las 22 locali-
dades españolas distinguidas
por el Gobierno como Ciudad
de la Ciencia y la Innovación
por su esfuerzo y compromiso
en la I+D+i. / Redacción

]VozTelecom, empresa especia-
lizada en telefonía para pymes y
que dirige Xavier Casajoana, ha
captado dos millones de euros
para impulsar su crecimiento,
aportados por sus actuales so-
cios, por un nuevo accionista (el
fondo de capital riesgo High-
growth Innovación) y dos crédi-
tos a largo plazo. / Redacción

]Textura ha reforzado su pre-
sencia en Madrid con la apertu-
ra de tres nuevos establecimien-
tos en otros tantos céntricos
enclaves comerciales. Con ellos,
la firma de decoración y moda
textil para el hogar cuenta con
13 tiendas en la comunidad, nue-
ve de ellas ubicadas en el centro
de la capital. / Redacción

]La empresa biotecnológica
catalana AB-Biotics comprará
Quantum Experimental, firma
con sede en Madrid y especiali-
zada en el desarrollo de medica-
mentos, complementos alimenta-
rios y productos sanitarios. El
acuerdo aún debe se aprobado
por la junta de accionistas de
AB-Biotics. / Redacción
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N ueva etapa en el gru-
po TPC Cocinas. El
que hoy es uno de
los mayores fabri-

cantes y distribuidores de mue-
bles y complementos de coci-
nas para terceros en España, ha
decidido seguir creciendo a tra-
vés de una nueva marca propia:
Brava. La nueva estrategia de la
compañía, propiedad de la fami-
lia Menéndez, pasa por diseñar
y producir elementos para una
cocina integral y en línea con
las últimas tendencias. “Hasta
ahora nos hemos dedicado a fa-
bricar y vender piezas, pero
nunca a definir proyectos de co-
cina de forma completa y de
una gama superior”, explica Jo-
sé Miguel Menéndez, propieta-
rio y director general del grupo.
La nueva aventura permitirá

abrir nuevos mercados y ven-
der directamente al cliente fi-
nal y tiene como protagonistas
a Marta y Carlos Menéndez, de
la segunda generación de esta
empresa familiar. “Queremos
abrir hasta 40 puntos de venta
en el exterior el año que viene y
empezar el 2012 con al menos
80”, asegura Marta. Una de las
primeras propuestas se ha podi-
do ver en la última edición de
Casa Decor Barcelona, firmada
por Sara Folch. “La apuesta por
el diseño nos ha obligado a defi-
nir nuevos colores, nuevas tex-
turas y nuevas formas”, indica
Marta Menéndez.

El grupo vende hoy piezas pa-
ra cocinas en diversos países de
América, Norte de África y
Oriente Medio, unos mercados
que aprovechará para introdu-
cir su nueva marca. El grupo
emplea a 150 personas y factura-
rá este 2010 unos 38 millones

de euros, el 30% de los cuales
proceden del exterior; y para el
2011 prevé crecer hasta los 45
millones.
Los orígenes de la empresa

se sitúan a mediados de los
años setenta cuando José Mi-
guelMenéndez, tras trabajar en
el sector de la carpintería y de
los revestimientos, decidió fa-
bricar piezas prefabricadas pa-
ra cocina. Así nació Transfor-
mad, primero en Lliçà de Vall y
actualmente en dos plantas en
Bigues i Riells y Canovelles, res-
pectivamente, donde se elabora
material posformado, como ta-
bleros, y puertas y elementos ex-

teriores. Uno de los momentos
de inflexión de la empresa fue
la apertura de puntos de venta
para el cliente profesional, bajo
la marca TPC, en los que distri-
buye muebles y accesorios de
cocina. Actualmente cuenta
con diversos en España y uno
en San José, en Costa Rica.
La empresa tiene diversas pa-

tentes de fabricación, entre las
que destaca un sistema para dar
una curvatura a las superficies
de melanina de los tableros pa-
ra conseguir aristas limpias sin
fisuras ni cantos visibles. El gru-
po TPC Cocinas fabrica unas
30.000 cocinas al mes.c

DOLORS ÁLVAREZ
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El consejo de administración de
Cassa agradeció ayer a los accio-
nistas privados e institucionales
el rechazo de la opa lanzada por
Agbar. Los datos de la CNMV
confirmaron ayer el fracaso, pues-
to que Agbar sólo ha conseguido
con la opa un 2,35%, que sumado
al 11,16% que ya controlaba sitúa
su participación en la compañía
vallesana en el 13,51%. Seguirá
así como segundo accionista, por
detrás del Ayuntamiento de Saba-
dell, que tiene algo más de un
20%.Aunque en principio la ofer-
ta estaba condicionada a la obten-
ción de un 65%, Agbar anunció
que procederá a la adquisición
de ese 2,35%.
El consejo de Cassa, encabeza-

dopor su presidente, XavierBiga-
tà, destacó que, una vez superada
la fase de la opa,mantiene “inalte-
rada” su voluntad de continuar
como compañía independiente.
Agbar no ha conseguido conven-
cer ni al Ayuntamiento ni a los ac-
cionistas institucionales como
Unnim y Banc Sabadell, que han
argumentado motivos de arraigo
local, aunque también se ha con-
siderado el precio insuficiente.
En todo este procesoCassa ha es-
tado asesorada por el despacho
Jiménez de Parga. Agbar dijo
“respetar” la decisión de los ac-
cionistas, aunque reiteró que la
oferta era muy positiva.c
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