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J.O.Barcelona
Cambio de caras y de estrate-
gia en Futurlink, tecnológica
especializada en equipos y
aplicaciones para márketing
móvildeproximidad.

David Masó, que fundó la
firma en 2003 con Josep Ce-
dó, Marc Dalmau y Josep Gil,
ha dejado Futurlink, donde
era director general, aunque
continúacomoaccionista.

Masó ha sido relevado co-
mo primer ejecutivo por Ri-
cardo García Gavilán, un pro-
fesional con experiencia en

procesosdecambioenfirmas
tecnológicas. García llevaba
dos meses como director ad-
junto de Futurlink y ha traba-
jado en empresas como la ho-
landesaInternova.

El nuevo director general
ha aterrizado en Futurlink de
la mano de La Caixa, socio de

referencia de la compañía
juntocon lagestoradecapital
riesgobcnHighgrowth.

Con el objetivo, según la
firma, de “crecer de forma
más rápida”, Futurlink ha re-
orientado su estrategia y ha
dado carpetazo a la venta di-
recta de sus productos a los
clientes, entre los que se en-
cuentran Seat, Nestlé o L’illa.
A partir de ahora, la compa-
ñía desarrollará “una red de
partnersconoficinaslocalesy
distribuidores de valor añadi-
do que serán la base de un

plan de expansión y consoli-
dación internacional a largo
plazo”. Futurlink aspira a
contar “en los próximos me-
ses” con partners en “más de
veintepaíses”.

El giro estratégico implica-
ráelcierredelasoficinasenel
exterior. La compañía –con
sede en el distrito 22@ de
Barcelona– se instaló recien-
temente en Silicon Valley
(Estados Unidos) y dispone
también de una oficina en
Bad Mergentheim (Alema-
nia).

La suiza Finsiècle se hace con
el 100% de Farmaprojects
REESTRUCTURACIÓN/ El laboratorio especializado en medicamentos genéricos
presenta un expediente de regulación de empleo para un tercio de la plantilla.

El fundador de Futurlink deja la dirección de
la tecnológica, que da un giro a su estrategia
LA EMPRESA CIERRA SUS OFICINAS EN SILICON VALLEYY EN ALEMANIA

CristinaFontgivell.Barcelona
Los grupos internacionales
mantienen su apuesta por los
laboratorios catalanes espe-
cializados en medicamentos
genéricos. Si bien a finales de
2008labritánicaArrowentró
en el accionariado de Phar-
magenus, perteneciente al
grupo Uriach, ahora el hól-
ding suizo Finsiècle encabeza
un proceso de reestructura-
ción en el seno de Farmapro-
jects.

La compañía de genéricos
con sede en L’Hospitalet de
Llobregat se constituyó en
1988 como sociedad conjunta
entre la compañía suiza y la
familia catalana Rius-Pardi-
na.Anteelempeoramientode
los resultados económicos re-
gistrados en los últimos años,
los accionistas catalanes han
optado por vender su partici-
pación del 50% a Finsiècle,
que controla ahora el 100%
delcapitaldelaempresayque
se encargará de dar un nuevo
impulso al negocio. La opera-
ción, firmada el pasado miér-
coles, hasidoasesoradaporel
bufetedeabogadosRocaJun-
yent. El importe de la transac-
ciónnohatrascendido.

Recortes
Enparaleloalmovimientoac-
cionarial, la dirección de la
compañía ha presentado un
expediente de regulación de
empleo para 50 personas, un
tercio de la plantilla de la em-
presa, compuesta por investi-
gadores y personal adminis-
trativo. Farmaprojects cuenta
con unas instalaciones de
4.533 metros cuadrados en
L’Hospitalet, que incluyen un

Instalaciones del laboratorio en L’Hospitalet de Llobregat. / E.R.

Ricardo García
Gavilán desembarca
como primer
ejecutivo de la mano
de La Caixa

centro de I+D. La empresa no
tiene capacidad productiva,
sino que desarrolla medica-
mentos genéricos que des-
puéslicenciaa otroslaborato-
rios. La particularidad es que
Farmaprojects no fabrica di-
rectamente sino que subcon-
trata la producción de fárma-
cos a plantas de Europa del
Este e India. Los genéricos de
Farmaprojects no llegan di-
rectamente al consumidor fi-
nal, sino que los comerciali-
zansuslicenciatarios.

En sus inicios, la compañía
centraba su actividad en la

consultoría y asesoramiento a
laboratorios farmacéuticos.
En 1995 empezó a desarrollar
medicamentos para terceros,
actividad que continúa hoy
con133clientes.

El laboratorio de L’Hospi-
talet alcanzó una cifra de ne-
gocio de 36,8 millones de eu-
ros en 2007, el último ejerci-
cio con datos disponibles, con
unas pérdidas de 1,98 millo-
nes. El equipo directivo de la
compañía no prevé cambiar
el modelo de negocio y confía
en que la reestructuración
mejorarálosresultados.

Farmaprojects,
empresa especializa-
da en la investigación
de medicamentos
genéricos, alcanzó
una cifra de negocio
de 36,8 millones de
euros en 2007, con
unos números rojos
de 1,98 millones. La
compañía cuenta con
133 clientes.

RESULTADOS

El negocio de los
medicamentos genéricos
tiene un amplio recorrido en
España puesto que,por
ahora,sólo el 10% de los
fármacos comercializados
pertenecen a esta categoría.
EnAlemania e Inglaterra, los
medicamentos genéricos
representan ya el 50% del
mercado.Laboratorios como
Esteve o Uriach han apostado
por entrar en el sector de
fármacos sin patente,pero la
iniciativa ha demostrado ser
menos rentable de los
esperado ante el elevado
número de competidores,
que lleva a una rebaja del
precio del producto.Para
hacer frente a esta situación,
los laboratorios han
empezado a crear genéricos
innovadores que permiten
tener la exclusividad del
mercado durante seis meses.

Un mercado
complejo

Intercom aporta
15 millones a su firma
de capital riesgo
TRAS LAVENTA DEL 5,9% DE INFOJOBS

J.O.Barcelona
Grupo Intercom, compañía
especializada en el lanza-
miento y el desarrollo de ne-
gocios en Internet, inyectará
quince millones de euros en
su sociedad de capital riesgo
(SCR) con el fin de impulsar
suactividadinversora.

Hasta ahora, Grupo Inter-
com de Capital SCR contaba
con un capital social de un
millón y medio de euros, aun-
que los fondos propios de la
compañía asciendena7,6mi-
llonesdeeuros.

La ampliación de capital de
la sociedad inversora elevará
a 22,6 millones de euros los
recursos de la compañía y se
producirá en cuanto el grupo
materialice la venta del 5,9%
de Infojobs a Anuntis Segun-
damano. Tras la operación,
Intercom conservará el 1,5%
del portal de búsqueda de
empleo. La transacción se ce-
rrará previsiblemente la se-
mana que viene y supondrá
para Grupo Intercom unos
ingresosde32millonesdeeu-
ros, según se deduce de la in-
formación pública de Schibs-
ted, la multinacional escandi-
nava que controla Anuntis
Segundamano.

Internacionalización
Con los nuevos recursos, la
sociedad de capital riesgo del
grupopretendeinternaciona-
lizaralgunosdesusproyectos
propiosenInternet, incubary
desarrollar otras iniciativas
empresariales en la Red y to-

mar participaciones en com-
pañías puntocom ya existen-
tes, según Antonio González
Barros, presidente de Grupo
Intercom.

Aprovechando las oportu-
nidades que plantea la actual
crisis económica, el grupo
prevé invertir durante este
año más de cinco millones de
euros en la adquisición de pa-
quetes de acciones de unas
ocho firmas con negocios en
Internet (ver EXPANSIÓN
del21demarzo).

Entre las operaciones ya
anunciadas por Intercom se
encuentra la compra, por
800.000 euros, de un 3,4%
adicional del portal de ofertas
deformacióneMagister,don-
de el grupo alcanzará una
participacióndel45,4%.

Con sede en Sant Cugat del
Vallès, el grupo emplea a 659
personas y sus negocios en
explotación sumaron el pasa-
do año unas ventas de 34,33
millonesdeeuros.

Comerç ficha a una
directiva de Anceco
LÓPEZ DEJA LAS CENTRALES DE COMPRAS

S.S.Barcelona
Relevoalfrentedelagerencia
de la Asociación Nacional de
Centrales de Compras y Ser-
vicios (Anceco). Álvaro Otal
ha sido nombrado nuevo pri-
merejecutivodelaentidaden
sustitución de Laura López,
quienhaabandonadoAnceco
para iniciar una nueva etapa
profesional en la Generalitat.

Concretamente, López ha
fichado por el Departament
Innovació, Universitats i Em-
presa,dondeserálaresponsa-
ble de una nueva área dedica-
da a la atención de las empre-
sascomerciales.Lahastaaho-
ra gerente de Anceco depen-
derá de la directora general
de Comerç, Gemma Puig, y
aprovechará su experiencia
en el sector para “prestar una

atención más directa y poten-
ciar el apoyo y acompaña-
miento de las empresas co-
merciales”, según explicaron
ayer fuentes de la conselleria.
Las mismas fuentes apunta-
ron que López no ocupa una
nueva plaza, sino que cubre
una vacante técnica que exis-
tía en el departamento y que
ahora se ha querido aprove-
charpara lanuevaárea.

Por su parte, Otal es un
gestor experto en el creci-
miento y expansión de cade-
nas comerciales. El nuevo ge-
rente de Anceco trabajó en
Benettonyenlacadenadear-
tículos deportivos Base
Sports, que le permitió estar
en contacto y conocer de cer-
caelmodelodenegociodelas
centralesdecompra.

Antonio González Barros.




